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Stormachtig is de wereld van de kleine turbine
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Voor leveranciers van kleine windturbines was gisteren
een spannend moment. De bekendmaking van de eerste
resultaten van het testveld bij het Technopark in
Schoondijke. Een stormachtige bijeenkomst.

Zet tien leveranciers, lees
Zie ook: concurrenten, van kleine
windturbines in een zaal
bij elkaar en je krijgt een
discussie over metingen,
windsnelheden en
dubieuze verkooppraatjes.
Zo ook gisteren in
Schoondijke waar de bijeenkomst werd vertroebeld door
onderling gekissebis tussen leveranciers.

% Windmolen in tuin eist
geduld en geld

De Energy Ball. Levert met een windsnelheid van zeven
meter per seconde behoorlijk wat energie op en valt met
een diameter van twee meter ruim binnen de regels voor
plaatsing van turbines in de bebouwde kom. Balthasar
Klimbie van Fortis Windenergie, overigens niet gelieerd aan de noodlijdende bank, stoorde zich behoorlijk aan dit praatje van
Erik Aurik van Home Energy, de leverancier van de Energy Ball. "Je haalt geen zeven meter per seconde in een bebouwde
omgeving. Deze verkeerde verwachtingen gaan tegen de branche in werken. Daar stoor ik me aan."

De Energy Ball: een windmolen van achtertuinformaat.
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Een collega-ondernemer mengde zich in de discussie. "Nergens in de wetgeving staat een diameter van twee meter als
voorwaarde."

Een ordinair verkooppraatje dus van Aurik. "Wij verkopen de Energy Ball, geen wind. Wij leggen de consument alles uit",
pareerde Aurik.

De wereld van de kleine windturbines is momenteel voor de gemiddelde milieubewuste consument niet te snappen. Delta, de
provincie Zeeland, Zeeuwind, Greenlab en de gemeente Sluis besloten daarom voor het eerst ter wereld gedurende twee
jaar verschillende modellen onder dezelfde omstandigheden te testen. In de praktijk is immers nog veel onduidelijkheid over
werking en opbrengst.

De proef startte in november vorig jaar. De eerste resultaten zijn gemeten over een periode van april tot en met september.
Het is nog te vroeg voor een eindoordeel. De ervaringen van de deelnemers zijn tot nu toe verschillend. Tevredenheid en
teleurstelling wisselden elkaar gisteren af.

De Montana van Fortis Windenergy scoort qua opbrengst weliswaar het hoogst maar vergt wel een investering van ruim
achttienduizend euro. De Energy Ball staat voorlopig op de laatste plaats maar is wel het goedkoopst (ruim vierduizend
euro). De duurste kost bijna veertigduizend euro.



